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CREATEURS

&REPRENEURS

ROBERT FOLLIE, CYRILLE LEBRUN ET MATHIAS PACE,

createurs de Nanolight

lis illuminent les hatiments
grace aux cristaux de nhosnhore

peine deux ans d’'existence,

et Nanolight s'affiche déja

sur la plus belle avenue du
monde. En équipant fin novem-
bre le Drugstore des Champs-Ely-
sées, cette jeune entreprise créée
en avril 2006 par Robert Follie
(29 ans) et ses deux associes Cy-
rille Lebrun (29 ans) et Mathias
Pace (26 ans) a définitivement si-
gné son entrée parmi les grands.
« L'établissement nous a demandé
d'illuminer discrétement son es-
calier afin d'inciter les clients a
se rendre aux magasins situés au
sous-sol du Drugstore», explique
Robert Follie, président de 1'en-
treprise.

Technologie originale

Mettre en lumiére les intérieurs et
les extérieurs est en effet la spé-
cialité de Nanolight. Le secret de
saréussite ? Miser sur une techno-
logie originale, basée sur des cris-
taux de phosphore déposés sur
une pellicule d’aluminium enro-
beée de polyester. Lorsqu’un signal
de haute fréquence est envoyé a
ces réseaux, la lumiére apparait.
«Les avantages sont nombreux:
absence de verre, résistance aux
chocs et aux vibrations, mainte-
nance quasi inexistante...», dé-
taille Robert Follie.

En ressuscitant ce procédé mis
au point par I'armée francaise

VINCENT LELOUPILE MONITEUR

lors de la Seconde Guerre mon-
diale, Nanolight a déja séduit plus
d'une centaine de clients comme
Le Printemps ou Suzuki. En fonc-
tion de sa complexite, le cout de
la prestation varie entre quelques
milliers et plusieurs dizaines de
milliers d'euros. Autant de contrats
qui ont déja permis a l'entreprise
d'ouvrir deux antennes a Bruxel-
les et a Geneéve, et une agence en
propre a Londres, ou le position-

nement haut de gamme de Nano-
light séduit les investisseurs. «Je
recherche actuellement des par-
tenaires dans toute I'Europe»,
précise Robert Follie. Et dire que
le créateur, anciennement juriste
dans un cabinet d'avocat, souhai-
tait au départ lancer une ligne de
vétements lumineux! «J'ai repris
mes études pour lancer mon en-
treprise, en m'inscrivant au master
creation de PME de Malakoff (92).
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Robert Follie, I'un des t
créateurs de Nanolight,
au Drugsto

'entreprise

a illumine I'escalier.

Mais en cours de projet, et sur les
conseils d'experts, mon idée a évo-
lué», avoue-t-il. Bien lui en a pris:
apres avoir débuté avec un capi-
tal de 37000 euros et une aide a la
création d'entreprise (1'Accre), le
capital de l'entreprise atteint dé-
sormais 278000 euros. « Chaque fi-
nancier nous apporte son regard
avisé. Lorsqu’'on est jeune, on a be-
soin d'experience», conclut-il.
STEPHANE REGY B



